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BE-IO 2014
Workshop a piacszerkezetek és a viselkedési kézgazdasagtan
kérdéseirdl

,Workshop on Behavioral Economniics
and Industrial Organization” cimmel
rendezell nemzetRozi worRshopot a
Budapesti Corvinus Egyetemen a Tas-
nddi Attila (BCE, Matematika Tan-
szék) wvezette MTA-BCE ,Lendiilet”
Stratégiai Interakciok Kutatocsoport
2014 szeptember 1-2-an.

Napjaink kozgazdasagi irodalmaban
mindkét téma meglehetésen pezsgd
kutatasi teriiletnek szamit, 6sszekapcso-
lasuk pedig szamos Uj eredménnyel €s
felismeréssel kecsegtet, nem csoda hat,
ha a workshop szamos résztvevot és
érdekl6do6t vonzott: 23 eldadas és két
keynote-el6adas hangzott el a két nap
soran. A modszertani megkozelitések
valtozatosak voltak: tisztan elméleti
modellek, empirikus elemzések és kisér-
leti kozgazdasagtani vizsgalatok egy-
arant el6fordultak, de jO néhany példa
akadt a kulonboz6é megkozelitések
vegyitésére is.

Az elsé szekcié harom el6adasa koz-
vetlen vagy kozvetett modon a horgony-
hatdshoz (anchoring) kapcsolodott.
Ormos Mihdly (BME) el6addsidnak
kozéppontjaban az aszimmetrikus vola-
tilitas jelenségének egy ujfajta magyara-
zata allt a S&P 500 index vizsgalata segit-
ségével: eszerint annak oka, hogy az
€l6z6 id6szak hozama é€s a jelen idGszak-
ban megfigyelhet6 volatilitas kozott
negativ iranyu korrelaci6 all fenn, a
befektetOk veszteségkeriil6 magatarta-
saban keresendd. Az empirikus eredmé-
nyek azt sugalljak, hogy a szarmaztatott
volatilitas a befektetOk veszteségekre és
nyereségekre adott tulzott reakcioi
miatt aszimmetrikus, €s egyarant lehet

lefelé vagy felfelé torzitott. Timotity
Dusdn (BME) uj, az Expected Downside
Risk (EDR) mutaton alapul6 egyensulyi
tOkearazasi modellt ismertetett. A mo-
dell 6 eldénye az eddigi arazasi model-
lekhez képest, hogy majdnem teljesen
mentes az utoébbiakban szerepld, gyak-
ran erésen valoszertitlen feltételektdl. A
bemutatott modellben példaul nem
sziikséges kikotni, hogy a beruhazok
nem lehetnek kockazatkedveldk, vala-
mint nincs sziikség a végtelen tOkeatté-
teli lehet6ségek feltevésére sem. Kdlecz-
Simon Andrds (BCE) az arhorgony le-
hetséges hatdsait mutatta be egy oligo-
pol piacon, termékdifferencialds és
Bertrand-verseny esetén. Amennyiben a
fogyasztok altal €érzé€kelt arak a jovoben
referenciaarakként mikodnek (vagyis a
fogyasztok jovObeli €rtékeléseit befolya-
solja, hogy a multban mennyit fizettek a
termékért), akkor nem tulsigosan
magas horgonyhatas esetén az egyensu-
lyi arak alacsonyabbak lehetnek, mint a
horgonyhatas nélkul - vagyis a fogyasz-
t6i dontéshozatalban megfigyelhetd tor-
zitas ebben az esetben végiil is elényos
kovetkezményekkel jarhat a fogyasztok
szamara.

A termékmindséggel és a piacszerke-
zettel Osszefiiggd kérdések alltak a
kozéppontban a mdsodik szekcié elo-
addsaiban. Daniil Engels (Toulouse
School of Economics) olyan piacokat
vizsgalt, ahol bizonyos megfigyelheto
termékjellemzdk (karakterisztikak) csak
egy adott kiiszobszintig novelik a ter-
mék objektiv (de nem megfigyelhetd)
hasznilati értékét a fogyasztok szimara
(jo pé€lda erre a digitalis fényképezdgé-
pek megapixelben megadott felbonta-
sa). Amennyiben a beruhazas koltségei
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alacsonyak, mindig létezik (nem haté-
kony) elvegyité egyenstly, amikor a fo-
gyasztok nem képesek megallapitani, a
vallalat beruhazasa pazarlé vagy sza-
mukra hasznos volt. A modell egyik
tanulsaga, hogy oligopol piacszerkezet
esetén a monopoliumhoz képest vala-
melyest kisebb a vallalatok 0sztonzottsé-
ge arra, hogy pazarl6 beruhazasokat
hajtsanak végre. Hamed M. Moghadam
(TU Dortmund University) evolicios ja-
tékelméleti eszkoztar segitségével vé-
gezte el egy olyan oligopol piaci szitua-
cio elemzését, ahol a vallalatok szimul-
tan dontenek, dontési valtozok pedig az
ar és a mindéség. A minds€g javitasa a
piacszerkezeti irodalomban megszokott
modon fix koltségek (K+F) és/vagy val-
tozO koltségek felmerulésével jar. A £6
eredmény, hogy egyik vizsgalt forgato-
konyv esetén sem esik egybe az evoluci-
Osan stabil stratégiik levezetésével ka-
pott egyensuly, a Nash-egyenstly, €és a
walrasi egyensuly. Trent Smith (Univer-
sity of Otago) eldéadasanak motivaciojat
a ,deep capture” elmélet adta. Eszerint
az érdekelt iparagi szereplék nem csu-
pan a szabalyozo6 hatésagokat €s a politi-
kai dontéshozokat igyekeznek befolya-
suk ala vonni, hanem barmilyen intéz-
ményt (példaul a médiat), amely képes a
fogyasztOk percepciodit alakitani. A szitu-
aci6 formalis vizsgilata olyan modell-
ben tortént, ahol a fogyasztok tokéletle-
nil informaltak a termék minéségével
kapcsolatban, és egy dominans termeld
képes a keresési modell paramétereinek
befolyasolasara, ezzel novelve profitjat.
A harmadik szekcio eléaddsai a
Koészegi-Szeidl [2013] altal kidolgozott
elméleti keretre €pitve olyan probléma-
kat elemeztek, ahol a fogyasztok a fo-
gyasztasbol szirmazé hasznossag egysze-
ri maximalizaldsa helyett egy ,fokusszal
sulyozott" hasznossagfiiggvényt maxima-
lizdlnak: az elképzelés szerint a fogyasz-
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tok dontései soran jobban szamitanak az
olyan termékjellemzdk, amelyek esetén
nagyobb eltérés mutatkozik a valaszthato
alternativak kozott. Az Arno Appfelstaed
(University of Hamburg) altal bemuta-
tott modellben ezek a termékjellemzok
az ar és a minGség: ha a fogyaszto betér
egy uzletbe, az emlitett két jellemzs hata-
rozza meg a vasarlas kontextusat, a valla-
latok pedig a termékek szamanak, aranak
és mindségének megvalasztisaval befo-
lyasolhatjak ezt a kontextust. A modell-
ben a fogyasztok kontextus-érzékenysé-
ge csak akkor szamit, ha egy résziik naiv,
vagyis aldbecsuli a kontextus hatdsat a
dontésére. A vallalatok ekkor a kontex-
tus-€érzékenységet kihasznalva eldszor a
hatarkoltség alatti drakkal csabitjak el a
fogyasztokat, hogy ezzel nem hatékony
termékek vasarlasara 0sztondzzenek. A
modell tovabbi eredménye, hogy ameny-
nyiben naiv €s szofisztikalt fogyasztok is
jelen vannak a piacon, a vallalatok kiilon-
b6z tlizleteket és termékpalettat alakita-
nak ki a két tipus szamara, vagyis a szo-
fisztikalt tipusu vasarlok szamara kinalt
termékek hatékonyak. Andrea Canidio
(CEU) olyan nem teljes alkufolyamatokat
vizsgalt, ahol a jatékosok preferenciait a
fokuszhatas befolyasolja. Ekkor el6for-
dulhat, hogy a résztvevik az egylépéses
alkuk helyett a tobblépéses targyalasokat
részesitik elényben, ezek ugyanis alkal-
masak arra, hogy az elsé fazisban kisz{ir-
jé€k a sz€lsOséges kimeneteket, ami nove-
li a megallapodas értékét a fokuszhatis
iltal befolyasolt jatékosok szamira. Igy
példaul elképzelhetd, hogy egy termék
eladoja eldszor kifizeti a termelési koltsé-
geket, majd csak ezutan kezd alkudozni
az arrol, ahelyett, hogy egyszerre allapod-
na meg a termék ararol és a mindéségérdl.
Neszveda Gdbor (Tilburg University) a
K&szegi-Szeidl modell kolcsonfelvételi
dontésekre alkalmazott valtozatat mutat-
ta be: ha a fogyasztokat a fOkuszhatas
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befolyasolja, megtorténhet, hogy sza-
mukra elénytelen (negativ hasznossagot
eredményezd) kolcsonok mellett donte-
nek. Azonban a fogyasztok kevésbé hajla-
mosak a rossz dontésre, amennyiben a
rogzitett nagysagu torlesztérészletek
mellett csokkend torlesztOrészleteket tar-
talmazo kolcsont is felkindlnak szamuk-
ra. Ekkor ugyanis a tOrlesztOrészletek
kiilonbségére iranyulo fokuszhatas ellen-
sulyozza a kolcsOnosszeg azonnali meg-
szerzésének hatasat. Mindez fontos érv
lehet egy olyan szabilyozas mellett,
amely kihasznalja ezt a jelenséget, igy
akadalyozva meg a fogyasztOkat abban,
hogy szamukra el6nytelen kolcsonoket
vegyenek igénybe.

A negyedik szekcié elbadisai kisérle-
ti eredményekre és empirikus vizsgala-
tokra koncentraltak. Minbo Xu (Bejing
Normal University) példaul egy penny
aukcios oldal arveréseinek elemzésébdl
vont le érdekes kovetkeztetéseket. A
penny aukcios oldalak olyan oldalak,
ahol az ajanlattevék ugy licitilnak egy
targyra, hogy egy-egy 4j ajanlat megtéte-
le valamilyen minimalis koltséggel jar. A
targy kikialtasi ara kezdetben 0, az ar
aztan licitenként rogzitett mértékben
(jellemzOen egy pennyvel) emelkedik,
és a targyat végul az utolsé érvényes
ajanlatot tevd felhasznaloé nyeri. Vajon
elérhet6-e szokatlanul magas profit az
efféle oldalakon? Az el6adasbol kivilag-
lott, hogy a valasz igen, amennyiben a
kevés szamu szofisztikalt felhasznalo
mellett kelléen nagy szamu olyan folya-
matosan cserélddo felhasznalo van, akik
csak rovid idOre csatlakoznak az oldal-
hoz, részt vesznek néhany arverésen,
ahol jellemzben veszitenek, ezutan
pedig felfuiggesztik aktivitasukat. Bao-
hua Xin (University of Toronto) a maga-
sabb rendd vélekedések elado-vevd
koordinacioban betoltott szerepét mu-
tatta be egy kisérlet eredményeire ta-
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maszkodva. A f6 kérdés az, hogy kontra-
szelekcio jelenléte, valamint a feleknek a
gazdasag ,allapotara” vonatkozo kiilon-
b6z6 becslései esetén milyen korilmé-
nyek kozott valosulhat meg a kolcsono-
sen eldényos csere. Az eredmények sze-
rint a kilonbozd becslések jelenléte
(ami a gyakorlati életben a kiilonbo6z6
szamviteli értékelési szabalyok egyltittes
jelenlétének feleltetheté meg) noveli a
magasabb rendt vélekedések €s az itera-
tiv gondolkodas szerepét, ami viszont a
tranzakciok meghitsulasahoz vezethet.
Andreas Orland (Ruhr-Universitit Ber-
lin) olyan kisérletet ismertetett, ahol egy
adott piac keresleti €és kindlati oldalan is
oligopol piacszerkezet alakult ki. A mo-
dell alkalmat ad arra, hogy a keresletol-
dali koncentracié egyensulyi arakra és
profitokra gyakorolt szerepét vizsgal-
hassuk. Ez a szempont az eddigi kutata-
sok sorin némiképp elsikkadt, noha az
ismertetett kisérlet eredményei szerint
a kereslet koncentraltsaga jelentds
hatast gyakorol a vallalatok profitjara:
azokon a piacokon, ahol csak egy vagy
két vevl van jelen, az arak joval alacso-
nyabbak, viszont a vallalatok koordinaci-
0s problémai miatt nagyobb intervallu-
mon szorodnak. Ez alacsonyabb vallalati
profitokhoz €s a vevOk magasabb profit-
jahoz vezet.

Az els6 nap programjat Kdszegi
Botond (CEU) a tulzott oOnbizalom
kovetkezményeit bemutato keynote-el6-
adasa zarta. A modellben az egyéni don-
tések kovetkezményei egyarant fiiggnek
a dontéshozo képességeitdl €s a kiilsd
vilagallapottol. Amennyiben a dontés-
hozo6 varakozasai tulsagosan optimistak
a sajat képességeit illetéen, akkor egy
szamara kedvezdtlen kimenetelt kovetd-
en talsagosan pesszimistiva valhat a
vilag allapotaval kapcsolatban, ez pedig
viselkedésének szuboptimalis korrekci-
6jahoz vezethet. Igy példaul az egyén
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kezdetben hajlamos lehet talzott részt
vallalni egy olyan csapatfeladatban, ahol
a kifizetések sajat maga €s a csapat tObbi
tagjanak képességeitdl fiiggnek. Ha a
megfigyelt kifizetés alacsony, akkor a
sajat képességeivel kapcsolatban talzot-
tan optimista egyén a tObbiek képessé-
geivel kapcsolatos vélekedései valnak
pesszimistabba, igy - helyteleniil - még
tobb részt szeretne vallalni a feladatbol.
Olyan tanulasi folyamat zajlik tehat,
amely a talzott varakozasok miatt félre-
vezeti az egyént, €s egyre inkabb eltériti
a viselkedését az optimalistol. A modell
szamos egyéni €s kollektiv dontéshoza-
tallal kapcsolatos jelenségre nyujthat
magyarazatot, igy példaul a munkaid6 és
a szabadidd helytelen beosztasara, vala-
mint a burokratikus dontések soran
megfigyelt anomalidkra.

A masodik nap elsd szekciojdnak elo-
adasai a bizalommal és a referenciafiig-
g6 preferenciak hatasaival foglalkoztak.
Daniel Neururer (University of Inns-
bruck) olyan kisérlet eredményeit is-
mertette, ahol a cél a bizalomra hat6 ku-
16nboz6 tényezOk elkilonitése volt. Az
elsé csoportba az olyan feltétel nélkiili
viselkedési tényezOk tartoznak, mint az
altruizmus vagy az egyenldétlenségek
kerulése. A masodik tényezd a kolcsono-
sen elényos javitasok elérését lehetdvé
tevo cselekedetek iranti érzékenység. A
harmadik tényez6 a kapott ajandékokra
valo olyan reakcio az ajandékot kapo fél
rész€rdl, amely az ajandékot ado szama-
ra elényOs kimenetellel jar. A negyedik
tényez6 a masik fél szimara hatrinyos
lépések elkerulésére iranyuld szandék
annak a félnek a részérdl, akiben meg-
biznak. Az eredmények szerint ez utob-
bi tényezd bizalomra gyakorolt hatasa
még akkor is jelentds, ha az utobbi fél
nem részesul ajaindékban. Mongoljin
Batsaikhan (School of Foreign Services
in Quatar, Georgetown University) az
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uzleti siker €s a bizalom kapcsolatat ele-
mezte, a f6 kérdés az volt, vajon uzleti
szempontbol nyereséget hozhat-e a biza-
lom. A kutatas soran mongol kisvallala-
tok tulajdonosai olyan jatékot jatszottak
laboratoriumi kornyezetben, amelynek
eredményei alapjan kovetkeztetni lehe-
tett a résztvevok bizalommal kapcsola-
tos attitiidjére. Ezeket az eredményeket
a vallalatok sikerességére vonatkozo
kiulonb6zé mutatokkal Osszekapcsolva
aztan szamszeruUsithetové valtak a kuta-
tas £6 tanulsagai: a vizsgalt minta alapjan
ugy tlnik, az uzleti €letben sikeresebb
szerepl6k szamara a bizalom igencsak
kifizet6d6 volt, valamint a sikeresebb
szerepldk tobb, bizalomhoz kothetd
beruhizast végeztek, mint a kevésbé
sikeresek. Wim H. Siekman (University
of Groningen) a keresési koltségek
modelljét mutatta be veszteségkeruld
fogyasztok jelenléte esetén. A veszteség-
keriilés azt jelenti, hogy az egyébként
referenciafiiggd preferenciakkal rendel-
kezo fogyasztok érzékenyebbek a veszte-
ségekre, mint az azonos abszolut nagy-
sagu nyereségekre. A modellben a
fogyasztok szekvenciilis keresést végez-
nek egy differencialt termékekkel ren-
delkez6 piacon, ekkor az egyensulyi
eredmények szerint a veszteséggel
szembeni averzio alacsonyabb arakhoz
vezethet. Ennek a megallapitisnak a
gyokere az, hogy a nem vart mértékben
magas arak miatti veszteség érzete arra
Osztonozheti a fogyasztot, hogy inkabb
tovabb keressen, ez pedig a verseny
novekedését eredményezheti.

A méltinyossag, az altruizmus €s az
onzés kérdései alltak a kozéppontban a
mdsodik szekcio két eléadasaban. Anita
Gantner (University of Innsbruck) a
méltinyossag kérdésére koncentrilt egy
olyan probléma esetén, amikor a felek
adott mennyiségu kifizetést osztanak fel
egymas kozott. A kifizetés nagysaga a
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felek egyéni hozzajarulasatol fugg, uto-
lag azonban az egyéni hozzdjarulasok a
korlatozott informaltsig miatt nem fel-
tétlentiil 6sszehasonlithatok, vagyis a
felek igényeit szubjektiv szempontok
befolyasoljak. A kisérleti elemzés soran
haromféle forgatokonyvet vizsgiltak egy
haromszereplds kornyezetben, mindha-
rom forgatokonyv esetén a felek egyhan-
gu egyetértésére van sziikség az alkufo-
lyamat lezarasahoz. A kimeneteleket
aztin a méltanyossag kiilonféle méros-
szamainak segitségével értékelték. Az
eredmények szerint a legméltanyosabb
allokaciot az a valtozat eredményezi,
ahol az egyik fél ajanlataban egy teljes
kort felosztasi javaslatot tesz, amelynek
megvalosulasihoz a masik két fél egy-
hangtu egyetértése sziikséges. Regine
Oex! (University of Innsbruck) szintén
egy kisérletet ismertetett, amelynek cél-
ja a kozossé€gi preferenciak (méltanyos-
sag, altruizmus stb.) €és az Onkontroll-
problémak kozotti kapcsolat feltarasa
volt. A kapcsolatot illetéen hagyomanyo-
san két hipotézist szokas elkiiloniteni:
az elsd szerint az onérdekkovetésre 0sz-
tonzd preferenciak stabilak, mig a ko-
zOsségi preferencidk nem, igy aztan
onkontrollproblémak esetén a kozossé-
gi preferenciak sulyanak csokkenése
varhat6. A masodik hipotézis szerint
épp a kozosségi preferenciak stabilak,
igy onkontrollproblémak esetén sem
varhato befolyasuk kiilondsebb csokke-
nése. A kéthetes kisérlet eredményei a
masodik hipotézist tamasztjak ala, e sze-
rint a kozosségi preferencidk minden
szempontbol stabilnak mutatkoznak.
Ezutan a workshop masodik keynote-
eléadasa kovetkezett. Gary Charness
(University of California-Santa Barbara)
a kommunikacionak a rugalmas és ru-
galmatlan szerz6désekre gyakorolt hata-
sarol beszé€lt, a hatast kisérleti uiton vizs-
galtak a szerz6dések gyakorisaga és
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hatékonysaga szempontjabdl bilateralis
kornyezetben, ahol az eladonak modja-
ban ill igazitani a mindségen egy, a szer-
z6déskotést kovetden megfigyelt sokk
€s a vev( esetleges transzferje utan. Az
eredmények szerint kommunikacio hia-
nyaban a rugalmatlan szerz6dések gya-
koribbak, és mindkét fél szimara maga-
sabb kifizetéseket eredményeznek, a
kommunikicié megengedett volta ese-
tén azonban a rugalmas szerzddések
gyakoribbak és kifizet6dObbek is. A két
esetet Osszevetve az figyelhet6 meg,
hogy a kommunikacié esetén kotott
rugalmas szerzddések jelentGsen maga-
sabb kifizetésekhez vezettek, mint a
kommunikacio hianyaban kotott rugal-
matlanok. Mindez azt példazza, hogy a
kommunikacié hogyan sziintetheti meg
a rugalmas szerzédésekkel jaro koltsége-
ket, amelyeket példaul a fennallo véle-
ménykulonbségek miatti konfliktusok
okoznak.

Id6zitési és dinamikai kérdéseket
vizsgal6 eléadasok kertiiltek a harmadik
szekcioba. Istemi Berk (University of
Cologne) olyan két iddszakos duopoli-
ummodellt ismertetett, ahol a vallalatok
endogén intertemporalis kapacitiskor-
latokkal szembesiilnek, azaz a két id6-
szak kozott kapacitasbovité beruhazast
végezhetnek, amely megnoveli a szikos
er6forrasbol rendelkezésre allo készle-
tiikket. A modell egyensulyaban az arak
idében gyengén csokkendk, az egyensu-
lyi kimenetel azonban nagyban fligg a
kezdeti er6forras-elosztastol, ha a valla-
latok nem azonos koltségszerkezettel
rendelkeznek. Silvester van Koten (Uni-
versity of Economics, Praga) az egyes
iparagi onszabalyozo szervezetek haté-
konysagat vizsgalta el6adasaban. E szer-
vezetek esetén Osztonzéskompatibilitisi
problémak meriilhetnek fel, a téma
korabbi irodalma szerint ezek azonban
megfelel6 kormanyzati feligyelet ese-
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tén eliminalhatok, és az Onszabalyozo
szervezetek jelenléte €s feluigyeleti tevé-
kenysége végiil is koltségmegtakaritist
eredményezhet. Ez az eredmény viszont
azon a feltevésen mulik, hogy a Iépések
szekvencialisak, azaz a kormanyzat toké-
letesen informalt az dnszabalyozo szer-
vezet korabbi 1épésével kapcsolatban. A
bemutatott szimultan dontéseket felté-
telez6 modell egyensulyaban a kor-
manyzati feliigyelet teljes mértékben
kivaltja az Onszabalyozo szervezet altal
gyakorolt feliigyeleti tevékenységet,
vagyis az onszabalyozo szervezet jelenlé-
te nem eredményez koltségmegtakari-
tast. Jaeok Park (Yonsei University,
Szoul) az ismételt, szimmetrikus jatékok
részjat€k-tokéletes egyensulyainak egy
karakterizdciojat mutatta be altalanosi-
tott diszkontalasi formulak €s a feleknek
a jat€ék torténetével kapcsolatos tokéle-
tes informaltsaga esetén. Az altalanosi-
tott diszkontalas megengedi, hogy a jaté-
kosok a jelen vagy a jovo felé torzitott
preferenciakkal rendelkezzenek. Ilyen
korilmények kozott elképzelhetd, hogy
az alapjaték minimax stratégian alapulo
kifizetése nem egyezik meg az ismételt
jaték buntetdstratégiak mellett kialaku-
16 kifizetésével: jelen fel€ torzitott prefe-
rencidk esetén a jat€ékosok magasabb,
jovo fel€ torzitott preferenciak esetén
alacsonyabb kifizetésben részesiilnek a
bilintetdstratégiak mellett, mint az alap-
jaték minimax kifizetései.

Az utols6 szekcio eldadasaiban
kilonboz6 gyakorlati alkalmazasokra
lathattunk példakat. Prani Sastiono
(National Graduate Institute for Policy
Studies, Tokio) a japan koncertjegypiac
viselkedési alapu empirikus vizsgalatat
végezte el. A japan koncertjegyek saja-
tossaga, hogy a kibocsatas pillanataban
még nem tartalmaznak helybiztositast,
csak az esemény kozeledtével hirdetik
ki, az adott jegyhez melyik til6hely tarto-
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zik. Ez az érdekes vonas indokoltta teszi
annak vizsgalatat, hogy a biztos tiléhe-
lyek hogyan befolyasoljak a jegyek
viszontelado6i arait. Egy online aukcios
oldal adataibol az dertil ki, hogy noha a
biztos tilShely noveli a sikeres tgylet
valoszintiségét, valamint noveli a vi-
szonteladdi arat is, az utoébbi hatds meg-
lehetdsen gyenge, azaz a japan koncert-
jegyvasarlok nem hajlandok tulsagosan
sokat fizetni a kockazat elkertiléséért.
Tasnddi Attila (BCE) a workshop utolso
eléadasaban a televizios hirdetések egy,
a szokasos modellekben altalaban figyel-
men kiviil hagyott vonasara koncentralt:
nevezetesen, hogy a hirdetések célja
gyakran nem a szignalozis, hanem a
fogyasztok pszichologiai befolyasolasa,
ami a preferenciak endogén valtozasa-
hoz vezet. A bemutatott modellben
akkor szarmazik hasznossig a fogyasz-
tasbol, ha a termék mindsége elér egy
meghatarozott kuszobértéket. E miné-
ség azonban bizonytalan, igy a hirdeté-
sek a kiiszobérték elérésének valoszini-
ségével kapcsolatos informacié hordo-
z0i. A villalatok szamara kifizet6do
lehet az olyan, a valosagban is megfigyel-
het6 hirdetési tevékenység, amely azt
hangsulyozza, hogy a magas kiiszobér-
ték a termék fogyasztasa révén magas
valoszintséggel érhetd el.

A leirtak talan valamelyest érzékelte-
tik a workshopon felmerilt témak €s a
megkozelitések sokféleségét, és azt,
hogy e tapasztalatok alapjan a viselkedé-
si kozgazdasagtani €s a piacszerkezeti
irodalom hatarteriletén még szamos
izgalmas eredményre szamithatunk.

NEMETH BALINT

IRODALOM
K&szegi Botond-Szeidl Adam (2013): A
Model of Focusing in Economic
Choice. The Quarterly Journal of
Economics, 128, 1, 53-104.



